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 Unsere  Corporation wurde 1999 in den USA gegründet, und hat ihren 
Stammsitz im Bundesstaat Oregon ,weitere Niederlassungen in verschiedenen 
Landesteilen.

 In den ersten Jahren war unsere Gesellschaft hauptsächlich im Bereich 
Investments- und Unternehmensberatung tätig. Seit einigen Jahren hat sich 
unser Fokus auf den Health Care Markt ausgerichtet, wir entwickeln für die 
Medical Branche  erfolgreiche Konzepte um vor allem in verschiedenen Ländern 
Projekte zu realisieren,  neue Produkte im Vertriebsbereich einzuführen und 
erfolgreich zu vermarkten.

 Weiterhin sind wir Unternehmen außerhalb der USA behilflich erfolgreich 
Stützpunkte und Niederlassungen in den USA zu gründen und hier ihre 
Produkte und Dienstleistungen sicher und kostengünstig auf den US- Markt zu 
bringen.

 Außerhalb der USA liegt unser Geschäftsfeld in Europa, Brasilien, und Afrika 
sowie in verschiedenen arabischen Regionen. Gefestigt durch oft enge 
Verbindungen zu Wirtschaft und Regierungen in den bezeichneten Ländern 
haben wir  in der Umsetzung unserer Strategien erstklassige Voraussetzungen 
zu bieten, die unseren Auftraggebern sehr zu Gute kommen.

 Unsere Mitarbeiter und Partner setzen sich aus Branchenexperten mit viel 
Erfahrung auf dem internationalen  Umfeld zusammen.

 Um Projekte in Europa effektiv und erfolgreich umzusetzen arbeiten wir in 
Deutschland eng in Kooperation mit einem Partnerunternehmen zusammen.

 Hier wird ein sehr schneller Zugriff auf den europäischem Markt  ermöglicht 
und unsere Partner bieten  dabei höchste Kompetenz und Zuverlässigkeit bei 
der Umsetzung unserer Kundeninteressen.

 Der Fokus unseres Unternehmens zielt auf ein Klientel von Kunden aus 
kleineren und mittleren Unternehmen aus der Health Care Branche ab, denen 
wir durch unser Konzept ein großes Erfolgspotential in den neu zu 
erschließenden Ländern und Märkten anbieten können.

 Ihre First American Investment

 Medical System Partner!
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Der US- Markt:

Gründung und Management Ihrer 
Niederlassung in den USA.

Übernahme des professionellen 
Vertriebes Ihrer Produkte in den U.S.A 

oder Aufbau Ihrer eigenen 
Vertriebsstruktur

Vertriebsleasingkonzepte,

Verkäufer Outsourcing

Der Markt in Europa:

Gründung und Management Ihrer 
Niederlassung in Europa.

Übernahme des  professionellen 
Vertriebes in Europa oder Aufbau  Ihrer 

eigenen Vertriebsstruktur

Vertriebsleasingkonzepte, Verkäufer 
Outsourcing

Der internationale Markt:

Projektentwicklung und Umsetzung von 
Medical Systems in USA, Europa, Afrika 

und Brasilien.

Markteinführung neuer Produkte im 
Bereich Medizintechnik und 

medizinischer Verbrauchsartikel

Weiteres:

Wir gründen in den USA und anderen 
Ländern, Corporations und andere 

Gesellschaftsformen.

Durch bereits vorgegründete oder 
erworbene Vorratsgesellschaften, können 
wir Ihnen den sofortigen Markteinstieg in 

die USA oder anderen Ländern 
ermöglichen.

Zur schnellen Umsetzung Ihrer Strategien 
arbeiten wir hier mit Juristen mit 

langjähriger Erfahrung zusammen.

F.A.I.

Medical

Systems
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Unsere Zielgruppen

Hersteller von Medizintechnik
Hersteller und Händler von medizinischen 
Verbrauchsmaterial
Hersteller und Händler von Surgical 
Instruments
Medizinische Organisationen
Unternehmensgründer im Medical Bereich
Unternehmen aus der Gesundheitsbranche  
die nach USA, Europa, Brasilien, Afrika
exportieren möchten 

Unsere Endabnehmer

Krankenhäuser
Ärzte, Dentalmediziner
Veterinärmediziner
Rettungsdienste
Medizinische Einkaufsorganisationen
Altenheime
Hilfsorganisationen
Staatliche Einrichtungen im 
Gesundheitswesen
….weitere medizinische Einrichtungen



 Sehr geehrter Geschäftspartner,

 Unser Management setzt sich aus Fachleuten verschiedener Nationalitäten 
zusammen, dies sind Wirtschaftsfachleute, Juristen aus den USA, Deutschland, 
Südafrika usw.

 Ebenso im medizinischen Bereich haben wir Partner in verschiedenen Ländern 
in denen wir tätig sind, diese sind unter anderem Ärzte, Gesundheitsexperten 
mit weitreichender langer Erfahrung.

 Für die Gründung von Unternehmen,  Niederlassungen, Vertriebsstützpunkten, 
und  zur Einführung  Ihrer neuen Produkte in den von uns frequentierten 
Ländern, können wir Ihnen neben der betriebswirtschaftlichen Erfahrung auch 
die Zusammenarbeit mit hervorragenden Experten anbieten.

 Für den wichtigsten Erfolgsfaktor, den Vertrieb und die Vermarktung Ihrer 
Produkte, sind hervorragende Vertriebsspezialisten für uns tätig. Speziell hier 
liegen absolut umfangreiche Erfahrungen im Aufbau von Vertriebs-
organisationen, vor allem im medizinischen Bereich vor.

 Ein sicherlich erfolgreiches Konzept kann hier unter Garantie für Ihre 
Ansprüche etabliert werden.

 Mit vielen Mitarbeitern und Partnern arbeiten wir in Europa, speziell 
Deutschland und den anderen Ländern wie Afrika, Brasilien etc. schon lange 
Jahre eng zusammen und können  absolut zuverlässige und anspruchsvolle 
Leistungen für unsere Kunden  gewährleisten.
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 Gründung, Verwaltung Ihrer Niederlassung, Gesellschaft in den U.S.A

 Seit vielen Jahren bieten wir in den U.S.A. für ausländische Geschäftspartner 
und Unternehmen die Gründung und Verwaltung von US- Gesellschaften an. 
Neben einem repräsentativen Firmensitz bieten wir Ihnen Corporations mit 
allen juristischen, steuerlichen und finanziellen Vorteilen an. Der Firmensitz 
kann in den dem Firmenzweck entsprechenden Bundesstaaten und Städten  
eingerichtet werden. Wir bieten Ihnen ein komplettes Dienstleistungskonzept 
für Ihre geplante Niederlassung in den U.S.A. an. Hier haben Sie die Chance mit 
sehr geringen Investitionen ihre Marktpräsenz mit unserer Hilfe zu etablieren.

 Selbstverständlich gehört zu einem umfassenden Programm auch die  
Gestaltung Ihres kompletten Markteintrittes in die U.S.A. Für den Verkauf Ihrer 
Produkte bieten wir Ihnen ein komplettes Vertriebskonzept und direkten 
Anschluss an die notwendigen Handelspartner.

 Lassen Sie sich von uns umfassend beraten, wir geben Ihnen alle erforderlichen 
Vorinformationen damit Sie sich für das beste Konzept entscheiden können!

 Gründung und Verwaltung Ihrer Niederlassung in Europa, Deutschland etc.

 Für Unternehmen aus den USA und anderen Ländern, die erst einmal in kleinen 
Schritten auf dem deutschen oder europäischen Markt Ihre Produkte anbieten 
wollen, gründen wir bei unserem deutschen und europäischen Partner eine 
Niederlassung. Als Option bieten wir dazu einen kompletten Vertriebs- und 
Verwaltungsservice in Deutschland und Europa an und vertreten so Ihre 
Geschäftsinteressen. Dies absolut kostengünstige und sehr effektive Methode, 
bietet U.S. Unternehmen und anderen ausländischen Unternehmen den Einstieg 
in Europa in kleinen kostengünstigen Schritten an. Sie können darüber hinaus 
über unser Dienstleistungspotential so auftreten, als würden Sie komplett auf 
dem europäischen Markt etabliert sein.

 Wir unterbreiten Ihnen auch hier ein umfassendes Angebot und beraten Sie 
über alle speziellen Einzelheiten eines solchen Schrittes.
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 Gerade als Neueinsteiger auf den US- Markt oder auf den europäischen 
Märkten sind sie als Unternehmen einen hohen Preis- und Wettbewerbsdruck 
ausgesetzt. Der Vertriebsaufbau und die Optimierung ihres Konzeptes kostet Sie 
im Normalfall Kapital, das im Vorfeld nicht klar definiert werden kann.

 Vertriebs-Outsourcing – Vertriebsleasing

 Speziell für kleinere und mittlere Unternehmen haben wir hier ein 
hervorragendes Konzept geschaffen, diese recht unkalkulierbaren Kosten in 
klare und kostengünstige Rahmen einzugliedern.

 Wir bieten Ihnen durch unser Modell eine ausgezeichnete Vertriebsoptimierung, 
durch die Auslagerung Ihres Vertriebskonzeptes in die Hände eines 
Spezialisten, wie dies unser Unternehmen darstellt.  Neben mit Sicherheit 
steigenden Vertriebsaktivitäten und schnell ansteigenden Verkaufszahlen haben 
Sie gleichzeitig den Effekt einer sofort wirksamen Kostenoptimierung.

 Ihr Investitionsrisiko ist durch die klaren Fakten und Zahlen vermindert.

 Durch unser Verkäufer- und Vertriebsleasing, haben Sie absolute Transparenz 
und Kontrolle über den Vertriebssektor Ihrer Produkte. Gerade die 
ausländischen Firmen profitieren in hohem Maße von diesem Outsourcing-
Konzept.

 Was garantieren  wir Ihnen mit unserem Konzept?

 Absolute Top- Vertriebsspezialisten kümmern sich um Ihre Produkte

 Sie erhalten die absolute Kontrolle und Wettbewerbsschutz

 Die Vertriebserfolge sind weit höher als bei einer eigenen Vertriebsstruktur

 Die Kosten sind geringer und vom Anfang an klar kalkulierbar

 Unsere Leistungen sind absolut transparent

 Die angepeilten Erfolgs- Mile Stones können vertraglich vereinbart werden

 Ein fest definiertes Auftragsvolumen kann umgesetzt werden

 Die Vertriebskosten können mit Sicherheit um über 30% gesenkt werden

 Unser Leasing- Outsourcing Modell bietet Ihnen den Vorteil einer 
risikobegrenzten Investition unter Einhaltung aller Sicherheitsaspekte, wie 
Wettbewerbsschutz usw.

 Sprechen wir darüber, wir freuen uns auf Sie!
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 Vertrieb von Medical Products

 Unsere Kompetenz und unser Wissen ist vor allem in den USA und den hier 
aufgeführten Partnerländern, auf den Vertrieb von medizinischen 
Verbrauchsartikeln, Medizintechnik und chirurgischen Instrumenten 
ausgerichtet. Hier betreuen wir vor allem Kunden aus den Bereichen
Krankenhäuser, Rettungsdienste, medizinische Einkaufsgesellschaften, 
Altenheime, Ärzte, Dentalmediziner, staatliche Gesundheitseinrichtungen, 
Hilfsorganisationen und weitere.

 Außerhalb der U.S.A. haben wir Partner und Vertriebsplattformen in 
Deutschland, europäischen Ländern, Südafrika, Angola, Namibia und Brasilien 
usw.

 Der Erfolg unserer Kunden, Auftraggeber ist für uns die höchste Priorität und 
Verpflichtung. Als Vertriebspartner unserer Hersteller, bieten wir ein aktuelles 
Leistungsspektrum am Markt  und überzeugen mit unserem Verkäufer -Team 
durch fachspezifische Beratung in der intensiven, persönlichen 
Kundenbetreuung.

 Markteinführung

 Wenn Sie Ihre Produkte in den U.S.A, Deutschland, europäischen Ländern, 
Afrika, Brasilien etc. etablieren und einführen möchten, und effektive und 
günstige Vertriebswege suchen, haben wir das richtige Konzept für Sie:

 Wir bauen Ihnen den kompletten Vertriebsweg für Ihre Produkte auf, etablieren 
ihre Health Care Products, und integrieren auf Wunsch Ihr Produkt in unser 
Vertriebskonzept. Je nach Strategieausrichtung Ihres Unternehmens, bauen wir 
Ihnen auch eine eigene Vertriebsorganisation, speziell auf Ihre eigenen Wünsche 
hin ausgerichtet auf.

 Unser System bietet für alle Unternehmen, die auf einen der von uns 
angebotenen Absatzmärkte möchten, ungeahnte Vorteile und Möglichkeiten!
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Vertrieb  von Produkten in den 
Bereichen Medizintechnik, med. 
Verbrauchsmaterial, chirurgische 

Instrumente und weiteres…..

Einführung und Vertrieb neuer 
Produkte im Health Care Bereich in 

den U.S.A., Europa, Afrika, 
Brasilien.

Vertriebsaufbau, Vertriebsleasing, 
Outsourcing, Bereitstellung und 

Management der Niederlassung  für 
ausländische Auftraggeber. 

Gründung und Verwaltung von 
Unternehmen, Niederlassungen in 

den USA 

Projektentwicklung und 
Vertriebsplattformen in den USA, 

Deutschland, Europa, Brasilien und 
Afrika
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 First American Investment, Inc.

 Medical Systems

 391 N.W., 179th Avenue

 Aloha, Oregon 97006

 (United States of America)

 How To Contact US

 By  Phone:  (503) 430-1748

 By  Fax:       (503)430-1753

 By e-mail:    FirstA1@aol.com

 Cooperations Partner in Europa:

 Logiproject UG

 (haftungsbeschränkt)

 Am Gutshof 1

 96224 Burgkunstadt  (Germany)

 By Phone:  +49 (0) 9572-386868

 By Fax:       +49 (0) 9572-380973

 By  e-mail:  firstam@t-online.de

 www.
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